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VL. El fraude del globalismo

A partir de que s¢ anuncié el propésito de perpetrar
un tratado de libre comercio entre México y Estados
Unidos, se desaté una epidemia de palabras claves que
eran desayuno, comida y cena de todos los hombres
prominentes. S€ excedieron en el uso de términos como
modemidad, apertura, global acion, excelencia, cambio,
liderazgo, rentabilidad, superacion y competitividad. Difi-
cilmente se encontrara en la actualidad un discurso edi-
torial, con motivo de la fiebre porcina o la inauguracion
de una carretera, que no tenga tales conceptos. Quien
no los utiliza esta fuera de tiempo y de lugar.

La més utilizada en estos dias es la idea de la glo-
balizacién; unos la usan de buena fe, otros por ram-
pante cretinismo; éstos como un medio de perpetrar el
gran fraude y aquéllos simplemente porque esta de mo-
da. No cabe duda, la mentira esta latente en las gene-
ralidades (fraus latet in generalibus).

Se nos decfa que con el tratado bilateral México-Es-
tados Unidos se lograba “la insercion de México en la
economia mundial”; que s¢ trataba de un necesario
proceso de “globalizacién de la economia mexicana”
sin la cual “México se quedaria fuera del momento his-
térico”, “el pais no tendria vitalidad” o bien “no habria
empleos ni prosperidad y todo lo hecho durante siete
afios serfa inutil”.
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globalizadores demostrandose, una vez més, que “cuan-
do todos estan equivocados, €8 mala politica tener ra-
z6n”, como dijo Keneth Galbraith.

Los norteamericanos sabian que no era una apertura
sino una nueva cerrazon. Era una picza €n el ajedrez

para dominar O enfrentarse al GATT: «La esencia de los
pactos bilatera

les es el favoritismo —dijo T. Michel, di-
rector de Estudios del Consejo de Relaciones Exteriores
de Nueva York—; algunos paiscs seran dejados fuera, lo

ue va a crear problemas de politica exterior”.?

Hablando del fracaso de las platicas del GaTT en di-
ciembre de 1991 (por la intransigencia de Carla Hills:
“yale més no tener un acuerdo que firmar un mal
acuerdo™), un analista senald que €so aceleraria la for-
macién de blogues regionales en Europa, Nortecamérica
y posiblemente Asia: “Estos bloques podrian servir co-
mo base para una economia mundial mas abierta pero
ese regionalismo también podria conducii a una au-

toabsorcion”.
Por su parte, un func

mercio dijos

jonario nortcamericano de Co-

Si fracasa la Ronda de Uruguay la administracion se
sentird obligada a acelerar sus trabajos en tratados bi-
laterales y regionales; més afn, tendremos mas cuidado
con nuestros intereses regionales, no importa lo que pa-
se con la Ronda de Uruguay... Hablando en términos
practicos, €sto puede significar una aceleracion de las
negociaciones del tratado de libre cOmercio y un nuevo
impulso a la Iniciativa de todas las Américas para libe-
ralizar el comercio con paises latinoamericanos. Esto

puede dar un respiro a las cosas que est4n ocurriendo
en Asia.

2Citado por Bruce Stokesen, National Journal, 12-11-1991.
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Toda la estrategia de los norteamericanos era de regio-
nalizacién. Todo el fraude e infantilismo de los mexi-
canos hablaba de globalizacion... iPor eso nos pasa lo
que nos pasa!

Hablando del Acuerdo General de Aranceles y Co-
mercio, un amargado funcionario norteamericano dijo:

En 1985, los norteamericanos pugnaban por acuerdos
multinacionales porque podian establecer las reglas del
juego; ahora se dan cuenta de que los Estados Unidos
no tienen ya ese poder sobre €l GATT y por tanto quie-
ren ac_uerdos bilaterales. Esa politica para un mayor re-
gionalismo estd siendo apoyada por los empresarios.
Las corporaciones multinacionales representadas en el
Congreso habfan apoyado, largo tiempo, un sistema
multilateral para resolver los problemas comerciales
pero se han convertido lentamente en defensoras del
regionalismo y del bilateralismo.

A confesion de parte, épor qué no abren los ojos los
enganados?

Ese desprecio a las negociaciones mundiales lo han
manifestado muchos empresarios cuando dicen que el
GATT es s6lo un General Agreement to Talk and Talk
(para hablar y hablar); desprecio que conduce a una
guerra comercial de regiones, no al enganoso globalis-
mo que los funcionarios pablicos mexicanos —desde la
cabeza de le6n hasta la cola de ratén— nos repetian y
repiten por una inercia bovina.

El regionalismo del tratado lo ignoraban los mexica-
nos pero lo sabian bien los japoneses. Un indicio claro
se dio en una conferencia sobre comercio organizada
en San Diego de Alcald, California: “Sentimos que
Ameérica (UsA) nos esta traicionando para atar su des-
tino al de México y Canada”, dijo Casio Nukasawa a
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nombre del Keindaren, asociacién de la industria japone-
sa. “Los japoneses sienten una profunda tristeza. Des-
pués de 140 afios, Estados Unidos parece haber abando-
nado la meta del libre comercio internacional”, agrego.
El director japonés de Comercio con Norteamérica,
Yasuro Kanabe, dijo que “las negociaciones en el tra-
tado de libre comercio estan socavando el momento
histérico de la Ronda de Uruguay para abolir barreras
comerciales entre los paises miembros del GATT 2 .
En cambio a los mexicanos se nos oculté la verdad
para evitar ¢l choque histérico de firmar un tratado que
nos anexa con el tradicional dominador de México. Sin
embargo, por un arrebato emotivo lo admitié publica-
mente —ante la prensa norteamericana— el presidente
de México. Al ser cuestionado respecto al hecho de que
los problemas electorales norteamericanos podian retar-
dar la firma del tratado, el presidente patrio admitio:

Uno debe observar las circunstancias a corto plazo, pe-
ro ésta es una negociacion que se relaciona con el me-
diano y el largo plazo.. Estamos hablando de hacer
frente a la tremenda competencia de Europa, Japon y
Asia. Si contemplaramos solamente la situacion especi-
fica a corto plazo perderfamos el principal argumento de
las negociaciones que es tener la capacidad de afrontar
y competir con los bloques regionales que se forman
en todo el mundo.

Al preguntarle por la competencia de los automdoviles
mexicanos en el mercado norteamericano dijo:

Los automéviles fabricados en México por la General
Motors ayudan a la compaiia como una totalidad a ser

3El Financiero, 20-X-91.
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més competitiva entre otras companias... Pero uno debe

contemplar la imagen completa: sin un mercado regional
de las dimensiones que proponemos y las ventajas que
ofrecera a cada pais, Estados Unidos por si solo, pese
a ser la mayor economia del mundo, no serd capaz de
hacer frente a Europa, Asia y el Pacifico. Este trabajador
de General Motors no conservara su empleo a menos
que nos unamos.*

A diferencia de su actitud durante el primer informe
de gobierno (noviembre de 1990) donde enfatizéd el
globalismo, dos afos después el granitico mandatario
es el mejor defensor del regionalismo nor-continental

ime_,ncano, con desprecio a las naciones de Am¢rica
atina.

Globo, region y pais

Ep’ia-urgencia de los compromisos nunca s¢ nos ocu-
rrié distinguir entre globalismo, regionalismo y localis-
mo; reflexionar qué cosas —para bien 0 para mal—
tienen alcance terrdqueo, qué otras cosas, ideas O ins-
tituciones pueden ser regionales y cuales deben tener
vida local. Veamos cada una de ellas:

El globalismo. En el baratillo de los globalistas, —de-
fraudadores y defraudados— se nos hace creer que to-
do pudiera y debiese ser global. Sin embargo, se han
internacionalizado cosas que no debieran y viceversa.
Entre unas y otras estdn las finanzas, los envios de di-
visas a la velocidad de la luz de un extremo a otro; la
droga, sus traficantes y sus adictos; el deterioro del am-

1Businessweek, 26-1-92.
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biente; la abeja africana, ¢l siDA, la fiebre porcina, 1a
Coca Cola, €l comercio de armas, de petroleo, de oro y
de trigo; los derechos humanos; la informacion sobre re-
fugiados de cualquier rincén, el agujero en la capa de
ozono, la contaminacion de la Antartida, la invasion de
Granada, la masacre de Pekin y el concurso Miss Uni-
verso. Ciertamente también se ha globalizado el comer-
cio, sobre todo aquel de poco pesoy mucho valor; s€
ha generalizado la desigualdad entre los opulentos que
consumen alimentos dietéticos y los millones que estan
al borde del exterminio bajo dicta de hambre.

En este horizonte, pretender globalizar zapatos y ¢a-
misas no solo es antiecondmico sino también antieco-
16gico; de ahi que el garT haya tenido mucha cautela
en abatir tarifas para que sean las condiciones naturales
las que operen €n el comercio.

El regionalismo. Hay actividades y mercancias que
son naturalmente regionales, pero no nos hagamos ton-
tos. El hemisferio norte de nuestra América es tres ve-
ces mds grande que ¢l 4rea de la Comunidad Europca;
la distancia entre el Yukén y Yucatén es mas del do-
ble de la distancia entre Gibraltar y el rio Danubio.
Como region seriamos mas grande que todos los con-
tinentes excepto Asia y Africa. Estamos hablando mas
que de una region de un continente. Aqui con tres pai-
ses, con.tres lenguas modernas, debe regionalizarse
aquel comercio que no perjudique a ninguno; la defen-
sa ecoldgica del area; el combate coordinado a la droga
y a las plagas; el “turismo Volkswagen” —que gasta
poco y viaja mucho—, el intercambio de los articulos
alimenticios que hagan falta y no los que sobren; trigo,
mijo y frijol, telas y confecciones, tractores y acro-
planos; todo aquello que pueda beneficiar al hombre
coman.
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de sus hombres.
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costumbres.

creemos que es moderno imitar lo q
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El localismo. El hombre €s, primero que nada, de su
valle o montana; €s costenio o llanero, de la tundra o
de la amazonia; pertenece ante todo al rincon del globo
donde tiene enterrado el ombligo, luego puede ser uru=
guayo o finlandés y por Gltimo seré planetario. En la =
regién estén la cultura y la tradicién, la entonacién de
voz y la forma de cocinar la carne. Pretender sacrificar
la regién por el globo serfa la destruccion de todas las

convierte a este
no sélo su varie-
sino la diversidad

El pretender globalizar todo, para lograr el perfecto

contra la historia

que en milenios y milenios nos ha dado color de piel y
estatura, forma de hablar y familia. De ahi que la Co-
munidad Europea ha sido muy celosa en no intervenir
en ia nacionalidad cultural de cada pais. Es repugnante
que, so pretexto de que los empresarios hagan més ne-
gocios, exista esa injerencia para imponernos leyes y

He traido todo esto a cuento porque debiéramos dis-
tinguir claramente lo que €s global, 1o que es regional,
lo que debe ser local y dejar cada cosa en Su sitio. Si
en nuestro pais estan repitiéndonos la mentira de 1a
globalizacion es porque Jos corredores de Bolsa, los €s-
peculadores, pueden globalizar sus ganancias con una
llamada telefonica o con una termin al de computadora.
Los demés tenemos un pensamiento condicionado y

ue ellos practican.

Finalmente, los negociadores estan logrando sacar-
nos del comercio y de las inversiones mundiales con las
reglas de origen, donde estan los requisitos para que un
pais goce de ventajas arancelarias en el otro. En ver-

dad, si nO existieran esas nor

importara pr
llito y los ven
cias arancelarias.

elaborado totalmente €n la re

mas podria ser que un pais
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caracterfstica y un uso diferente al original. El proble-
ma es que deja un vasto margen de discrecion en quien

* ha de decidir, estando siempre sujeto a que la vara de
la justicia aduanal se doble bajo el peso de la dadiva
oculta.

El otro método es la determinacién de cada uno de
los procesos productivos para investigar el origen de las
materias foraneas o del bloque trilateral y ver su grado
de transformacién. Un método muy claridoso que sélo
tiene la desventaja de que los paises compradores pue-
den auditar, vigilar o supervisar cada uno de los proce-
sos, en cada uno de los productos, en cada una de las
fabricas.

Con estas reglas de origen, no importaremos mate-
rias primas de otros paises, a menos que sean absolu-
tamente indispensables; ni piczas de ensamble de Ja-
pon o de Francia. Las tracremos de “Estados Unidos”
y quizd tendran, segin el vicjo libro de Vance Packard,
(Los fabricantes de desperdicio), la obsolescencia, el
envejecimiento instalado, para acabarse lo mas pron-
to posible y generar una nueva compra de productos
similares.

Pero aceptemos la idea de regionalizacion y veamos
cOmo gracias a esas reglas podremos formar parte de
un mercado de 380 millones de habitantes gozando, en
igualdad de circunstancias, de esas enormes posibilidades.

En la vida real hablar de regionalizacion es otra men-
tira piadosa. Seremos ¢l pariente pobre, el arrimado, el
convidado de piedra, el cterno comprador de productos
avanzados y vendedor de lo que otros ensamblen aqui.

Al sumar el Producto Interno Bruto de los tres pai-
ses se logra un mercado total de 5.9 billones de ddlares
(5.9 trillones en inglés). De ese total, el poder de com-
pra y el monto de la produccion de los mexicanos es
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gl Financiero, 5-111-92.
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tad comercial, a nuevas inversiones y a los procesos de
globalizacion de la produccitn ser4 dificil y poco real.t

Los patrones de México definen a la Am¢érica Latina
como zona residual, irrelevante, ipoco real!

La unién de nuestras economias puede ser la suma
de nuestras desgracias, no de nuestros beneficios:

Al asociarnos en forma deliberada al bloque norteame-
ricano encontramos que nuestros vecinos cojean del
mismo pie que nosotros, Estados Unidos tiene una ba-
lanza deficitaria... Si se trata de tres paises deficitarios,
ino se va a potenciar este desequilibrio en vez de so-
lucionarlo? Y en ese caso, (quién lo va a absorber?’

La pregunta no ha sido planteada alla, mas arriba.
No faltard quien trate de cautivarnos diciendo que

gracias a este regionalismo, anexados a la economia
mds poderosa del mundo, nuestra propia economia s¢
va a levantar a alturas increfbles; pero nos ocultan que
las clausulas de escape norteamericanas impediran
cualquier dafio y haran facil cualquier medida que quie-
ran tomar para controlar nuestra economia.

Un ejemplo brutal de ese comportamiento engano-
so de parte de los Estados Unidos es el conflicto con
los autos Honda ensamblados en Canadd, cuya impor-
tacién ha sido bloqueada en las aduanas yanquis.

“Lo que realmente se juega detras de la disputa en-
tre Honda y el Departamento de Aduanas... €s el de-
recho de Canadé a recibir inversiones de otros paises
que pretenden asociarse y participar en el gran merca-
do que se abrird con la firma del TLc”, afirm en Washing-

6(scar Emilio Obregén Andrade, audiencias pdblicas en el Senado de
la Repiiblica, 26-1X-91.

TIfigenia Martinez, audiencias piblicas en el Senado.
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ton Gordon Ritchie, ex jefe negociador del acuerdo de
libre comercio del Canada.
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8Excélsior, 5-111-92.
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